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A) RESUMEN

La Facultad de Ciencias Sociales de la Universidad Nacional Federico Villarreal
(FCCSS-UNFV) cuenta con las carreras de Comunicacion , Sociologia y Trabajo
Social, alumnos con los que hemos compartido de manera directa la etapa de la
reciente pandemia, razon por la cual consideramos necesario estudiar el impacto

de la COVID-19 en sus alumnos y sus familias.

El problema general a estudiar son los cambios es la situacién socio econémica de
las familias y los efectos de los mismos en las perspectivas futuras de movilidad
social de los estudiantes de esta Facultad.

Para este efecto se elaboré una encuesta por muestreo probabilistico tomando en
cuenta el universo de matriculados en los Semestre | y Il del afio académico 2022.
Los estudiantes respondieron el formulario y ademas efectuaron una entrevista en
profundidad a una seleccién de hogares empresa, por considerar que es la fuente

mas importante en el sostenimiento de sus familias.

Los resultados de la investigacién demuestran que las familias de esta Facultad en
proporcion mayoritaria (66%) semejante a la de Lima Metropolitana corresponde al
NSE “C”, seguido del NSE D, e inclusive muestra un porcentaje equivalente a 15%
con niveles de ingreso que el INEI califica de pobreza y extrema pobreza en este
afo del 2022.



La mayoria de los estudiantes forman parte del proceso de movilidad geografica y
social intergeneracional. Sus padres han nacido mayoritariamente en las provincias
andinas, no siendo asi los estudiantes que son en su mayoria capitalinos. Los
cambios que han producido la pandemia ha afectado la economia del hogar
viéndose obligados a trabajar y estudiar, de forma tal que aproximadamente la mitad
de ellos asi lo hace, e inclusive este porcentaje seria mayor dado que un porcentaje

apreciable busca empleo.

Sin embargo, debido a que las clases se han venido dictado a distancia, los
estudiantes se han adaptado a esta tecnologia y consideran que seran
profesionales con grandes posibilidades de movilidad social ascendente, pues la
mayoria de ellos considera que podran obtener los NSE B e inclusive el NSE A.
Solamente una pequefia proporcion considera que se encontrara en el 2030 en el
NSE C. Ningun estudiante se sitla en los niveles D y F. Los factores que privilegian
para obtener estas metas son el emprendimiento y la meritocracia. También alertan
sobre los factores nocivos de la desigualdad de oportunidades, la corrupcion y la
baja calidad académica.

Las entrevistas en profundidad revelan que los hogares empresas persisten
mayoritariamente en la preservacion de la racionalidad por la sostenibilidad de las
necesidades sustanciales de la familia, antes que por la racionalidad de las
utilidades incursionando en el mercado de una manera mas competitiva. Inclusive
consideran que la suerte de sus empresas no deben ser apoyados por la
profesionalizacion de sus hijos.

Palabras clave: Niveles Socioecondmicos, ingresos familiares, movilidad social,

empresas del hogar.

B) SUMMARY
The Faculty of Social Sciences of the Federico Villarreal National University
(FCCSS-UNFV) has Communication, Sociology and Social Work careers, students

with whom we have directly shared the stage of the recent pandemic, which is why



we consider it necessary study the impact of COVID-19 on the students and their
families.

The general problem to be studied is the changes in the socio-economic situation of
the families and their effects on the future prospects of social mobility of the students
of this Faculty.

For this purpose, a probabilistic sampling survey was prepared taking into account
the universe of those enrolled in Semesters | and Il of the 2022 academic year. The
students answered the form and also conducted an in-depth interview with a
selection of business households, considering that It is the most important source of

support for their families.

The results of the investigation show that the families of this Faculty in a majority
proportion (66%) similar to that of Metropolitan Lima correspond to NSE "C",
followed by NSE D, and even show a percentage equivalent to 15% with income
levels that the INEI describes as poverty and extreme poverty in this year of 2022.
Most of the students are part of the process of intergenerational geographic and
social mobility. Their parents were mostly born in the Andean provinces, not the case
with the students, who are mostly from the capital. The changes produced by the
pandemic have affected the household economy, forcing them to work and study, in
such a way that approximately half of them do so, and this percentage would even
be higher given that an appreciable percentage is looking for a job.

However, since the classes have been taught remotely, the students have adapted
to this technology and consider that they will be professionals with great potential for
upward social mobility, since most of them consider that they will be able to obtain
the NSE B and even NSE A. Only a small proportion consider that they will be in
NSE C in 2030. No student is located in levels D and F. The factors that favor to
obtain these goals are entrepreneurship and meritocracy. They also warn about the
harmful factors of inequality of opportunities, corruption and low academic quality.



The in-depth interviews reveal that business households persist mainly in preserving
rationality for the sustainability of the substantial needs of the family, rather than for
the rationality of profits by venturing into the market in a more competitive way. They
even consider that the luck of their companies should not be supported by the
professionalization of their children.

Keywords: Socioeconomic Levels, family income, social mobility, home businesses

C) INTRODUCCION

1. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA.

El contexto en que se enmarca nuestro tema de estudio es la pandemia del COVID-
19 que ha impactado diversas dimensiones de la vida en sociedad produciendo
graves efectos socio econdmicos en el mundo y con mayor fuerza en paises como
el nuestro. Afectando con mayor intensidad a los sectores sociales mas vulnerables,
los jovenes y familias de ingresos medios y bajos; como es el caso de nuestra
poblacion estudiantil de la Universidad Nacional Federico Villarreal.

Las familias menos afectadas corresponden a los hogares con empleos estables en
las empresas privadas formales y en el Estado como trabajadores dependientes
gue suma alrededor del 30% de la PEA total que es de 17.5 millones en el 2020. En
este estrato privilegiado en la pandemia se perdieron alrededor de 500,000
empleos. Los empleos mas vulnerables fueron los trabajadores eventuales,
ocasionales, estatales CAS provisionales y la masa mayoritaria de autoempleados
que pre pandemia se aproximaba al 70% de la PEA total, lugar en donde la
pandemia ocasioné la pérdida de empleo e ingresos de mas de 2 millones de
personas. Se estima que la recuperacion de estas pérdidas transcurrira hasta
después del 2023 (Prieto 2020, MEF, 2022).

La crisis sanitaria y economica ha afectado diferencialmente a los hogares segun
su insercion en los empleos formales e informales, de forma tal que se ha producido
alteraciones que pueden en poner en riesgo su pertenencia en el estrato de la clase
media que corresponde al Nivel Socioecondmico NSE “C” y las perspectivas de

movilidad social tanto de este NSE, como de los nivelesD y E.



Es necesario acotar que la educacion en general y la educacion superior en
particular es el principal mecanismo de movilidad social ascendente , porque
permite a los profesionales acceder a los mercados de trabajo que proporcionan
mayores niveles de ingreso, de reconocimiento social o prestigio y de participacion
en la toma de decisiones o en el ejercicio del poder.

Gracias a la formacion universitaria los profesionales estan en condiciones de
elevarse desde los Niveles Socioecondmicos E y D, estratos sociales de origen de
un porcentaje importante de las familias que suman el 61% de la poblacion total en
2019, al nivel medio (Estrato C que es el 27% de la poblacion ) y desde este nivel
dependiendo de otros criterios adicionales, los niveles medio alto (Estrato B que
contiene el 10%) y Alto (Estrato A, que representa el 2%)de la poblacion total
(IPSOS APOYO , 2019).

En el estudio de Tasayco, Benites y Luque (2021) se observa que hay miembros de
las familias de los estudiantes de la UNFV que en la pandemia del COVID -19
perdieron sus empleos en un 31.6% de la poblacion en estudio. En este sentido es
necesario profundizar como estas perdidas han afectado a los estudiantes de la
UNFV, sobre la continuidad y/o calidad de sus estudios y su percepcion de movilidad
social descendente o ascendente.

Finalmente, las perspectivas de movilidad social de los estudiantes pueden
restringirse, por lo que es importante auscultar sus aspiraciones y la explicacion que
tienen sobre los factores positivos y negativos para lograr estas aspiraciones de
movilidad social por parte de los estudiantes de la tres especialidades de la Facultad

de Ciencias Sociales : Sociologia, Trabajo Social y Ciencias de la Comunicacion.

A partir de lo anterior, planteamos las siguientes interrogantes que orientan los
problemas a resolver en la presente investigacion

Problema general:

¢, Qué cambios durante la pandemia, se han producido en la situacion
socioeconomica de las familias de los estudiantes de la FCCSS- UNFV y como
estos cambios repercuten en el desarrollo de su formacién profesional y sus

expectativas de movilidad social?



Problema especifico 1

¢, Cual es el Nivel Socio Econdmico (NSE) de las familias de los estudiantes y qué
cambios se han producido como resultado del COVID-19, considerando sus
ingresos familiares, el lugar de su vivienda, la ocupacion de los padres y su nivel de

educacion?

Problema especifico 3.

¢, Cudl es el impacto de la pandemia en el rol estudiantil y econémico actual de los
estudiantes al interior de sus familias, en qué medida afecta la continuidad de sus
estudios y sus expectativas de movilidad social ascendente considerando los

factores favorables y desfavorables para el éxito esperado?

Problema especifico 3.

¢, Cudles son las transformaciones se han venido producido en las empresas
familiares que constituyen la base econdémica mayoritaria de las familias de los
estudiantes de la FCCSS y cudles son sus proyecciones con la profesionalizacién
de los estudiantes de la FCCSS de la UNFV?

2. ANTECEDENTES

En los ultimos dos afios nos hemos visto afectados a nivel mundial por una de las
peores crisis generada por la Pandemia del COVID-19 y sus diversas variantes,
hecho que ha impactado no solo el sistema sanitario sino las diversas dimensiones
de la vida en sociedad, provocando un efecto en cadena en la situacién
socioecondémica de las familias, en forma especial en la educacion y las
expectativas de movilidad social fundadas en ella por parte de los jévenes
estudiantes universitarios.

En esta investigacion, los estudios tomados como antecedentes, se concentraran
en los elementos mas importantes de la dindmica social y econémica que resultan
post pandemia. En la dimension social, veremos investigaciones relacionados a

cambios en las funciones de apoyo de la familia a los miembros que se encuentran



realizando estudios profesionales para consolidar el status de clase media o para,
eventualmente lograr una movilidad ascendente a los niveles socio- econémicos B
y A. En la dimensién econdmica, centraremos nuestra atencion en los cambios en
la reproduccion econémica de la familia, especialmente de las empresas familiares
o de las denominadas hogares- empresa, que es el modo de produccién mas
numeroso y también mas precarizado por las consecuencias del COVID 19 en el
pais.

Las familias que mas han sido afectadas por la Pandemia del COVID 19 son las de
menores niveles de educacion, ingresos y los que subsisten en la informalidad, que
mayormente se cobijan en las actividades de comercios y servicios, que por las
politicas dadas frente a esta emergencia, han sido altamente afectadas,

perjudicando con mayor intensidad a sus integrantes jovenes y mujeres (INEI 2020).

En el Perd, la estructura social sigue mostrando una imagen piramidal rigida con
escasos cambios, pese a que el PBI se multiplico en 5 veces entre 2000 y 2019. La
clase social baja o los niveles socio econémicos (NSE: E y D), siguen siendo los
mayoritarios habiéndose reducido del total de la poblacién apenas del 63% en 2007
al 61% en el 2019. Pese al notable crecimiento econémico, la clase media (Nivel
socio economico C), sigue siendo relativamente pequefia avanzando solamente del
24% al 27% en los mismos afios, y la clase alta que engloba los Niveles Socio
Econdémicos B y A se ha movido de 11 al 12% ( IPSOS Apoyo Informes 2007 y
2019). Lima Metropolitana, la capital del Pert, muestra una estructura social menos
piramidal. Los NSE Ay B representan el

A causa de la pandemia, la CEPAL midiendo los cambios en los ingresos en las
familias segun la Encuestas Nacionales de Hogares del Peru ha encontrado que
los grupos sociales que antes lograron escalar al nivel “C” han decrecido a los
niveles socio econémicos D y E. Incluso existen familias que han involucionado de
la pobreza a la extrema pobreza, ocasionando lo que llamariamos una movilidad
social descendente (CEPAL, 2022). Esta conclusion, recientemente ha sido
corroborada en el Perud por Alarco y Castillo (2021).



En este periodo, asimismo los ingresos promedio de los trabajadores han caido en
15% durante el afio 2020. Los grupos de edad mas afectados han sido los grupos
de edad mayores de 45 afos y los jovenes y 15 a 24 afios (INEI,2020).

Otra reciente investigacion efectuada en la UNFV (Tasayco, Benites y Luque 2021),
demuestra que las tendencias antes mencionadas, se presentan en las familias de
estudiantes de cinco Facultades, entre ellas la Facultad de Ciencias Sociales
materia del presente estudio.

En esta investigacion, se propone ahondar en el examen de la movilidad social de
la familia como efecto de la pandemia. La situacion socioecondmica de ellas, antes
y después de la pandemia, nos permitira auscultar los niveles de movilidad social
gue se vienen dando en este contexto y como han afectado el futuro esperado por
los estudiantes universitarios.

Al respecto en el Pertu Fernandez (2021) investigo la importancia de los ingresos
econdémicos del estudiante en su entorno familiar como factor significativo para la
educaciéon de los jovenes universitarios en Tacna. El estudio tuvo por finalidad
conocer el rendimiento académico respecto a los ingresos econdmicos del
estudiante en el contexto de pandemia por el COVID-19. En ese marco, el ensayo
analizé la realidad socioecondmica del estudiante de la especialidad de enfermeria

respecto al rendimiento académico obtenido en este periodo.

En ese escenario la crisis generé desempleo entre las familias de los alumnos, a
causa de la escasa recuperacién econdmica de las inversiones, esta inestabilidad
a su vez, afectd la educaciéon de los miembros de la familia generando desercion,
ademas, el cambio obligado hacia la ensefianza virtual requirié
para su implementacion que las familia de los estudiantes dispongan de un gasto
familiar adicional para la implementacion de equipos tecnolégicos que les permitan
acceder a la modalidad de ensefianza virtual en buenas condiciones de

conectividad.

En esa linea de investigacion, Neira (2021) analiz6 como los factores
socioeconémicos impactaron en el acceso de la educacién superior en cuatro

instituciones del distrito de Chiclayo. El analisis busco explicar a través de las
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diversas teorias sociales la importancia de los factores socioeconémicos en la vida
cotidiana de las familias que presentan como integrantes a jovenes que han
accedido a la educacion superior, de esta manera se establece dos factores el factor
social y factor econémico, la primera comprende las dimensiones como la situacion
familiar y el nivel de educacion del jefe de hogar, el segundo las dimensiones como
el ingreso economico familiar y el apoyo econdmico familiar; Para cumplir el objetivo
se utilizé 299 estudiantes de cuatro instituciones, dos universidades y dos institutos.
Entre los resultados se muestran que el periodo de pandemia se evidencié mucha
dependencia econdmica de los estudiantes hacia sus padres, asimismo, cada vez
mas jovenes trabajan y otros buscan empleos. Entre sus conclusiones, se establecid
que para seguir estudios superiores los factores socioeconémicos son muy
importantes, asimismo, la influencia de los factores socioeconomicos determina el

acceso a centros de ensefianza publicos o privados.

En ese mismo esquema Uriol y Mego (2021) analizaron los factores que influyen en
la desercion de los estudiantes universitarios de una universidad privada de
Chiclayo, entre las cuales se identifican el soporte familiar, los recursos econémicos
con los que enfrenta la educacion, el rol de los padres, como los factores
principales, sin embargo, los factores del entorno organizacién y pedagdgico
también suelen presentarse aunado a la inadecuada infraestructura, metodologia
de ensefianza, dificultades en la interaccion social con sus compafieros y miembros
gue conforman la organizacion universitaria. Se identifica la importancia de contar
con una buena economia en las familias de los discentes que permita mayor
seguridad y estabilidad en el estudiante. Concluyendo que el factor socioeconémico
esta mas presente en los estudiantes que han desertado en sus estudios, siendo la
influencia del factor académico de un peso minimo en sus decisiones de abandonar

sus clases.

Carrillo et al. (2020) realizaron un analisis socioeconomico de los estudiantes y
docentes de una universidad publica de Ecuador, estudié el capital econémico a
través de los bienes y salarios en el hogar, la propiedad de la vivienda, sus espacios,

artefactos con los que se cuenta la familia en el hogar, tecnologia como
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computadoras y accesorios de computo, servicios basicos, servicio de internet,
También estudio el rol del capital social mediante las relaciones sociales que los
integrantes del hogar consolidan en la interaccion con los demas grupos sociales
del entorno social. Finalmente, identifico la importancia del nivel econémico de los
padres de los estudiantes ecuatorianos, como soporte material de la disponibilidad
de las herramientas proporcionadas a sus hijos que estudian en la universidad. Para
responder a su objetivo trabajaron con 7087 personas de una representacion de
548 entre (380 estudiantes y 168 docentes) el muestreo fue aleatorio. Los resultados
establecen que el estrato socioeconémico de los estudiantes en mayor proporcion
son de clase media, mientras los docentes van de media a mas, demostrandose
gue es necesario contar con un nivel socioeconémico adecuado para tener mejores
oportunidades en la educacion, permitiendo a los discentes tener mayor acceso a
la tecnologia, siendo los docentes de ciencia quienes presentan mayor dominio de
la tecnologia respecto a los demas, el analisis concluye estableciendo que la
educacién obtenida por los padres de los estudiantes es la base de la socializaciéon
con la que cuentan este grupo social para poder superarse en sus estudios, y en

ese marco ellos muestran un mayor rendimiento académico.

Asimismo, Adum y Orrellana (2021) analizé la intension emprendedora de los
estudiantes universitarios de Guayaquil estableciendo diferencias entre su situaciéon
laboral y el nivel socioeconémico. Se estudi6 la necesidad de emprender que tiene
la poblacion joven universitaria de Ecuador, dentro de un escenario econémico y
social se identifico las dificultades econdmicas estructurales como la carencia de
empleo, salarios bajos, falta de una cultura emprendedora. La realidad mundial del
mercado y el comercio generado por la innovacién, la ciencia y tecnologia
demandan nuevos actores sociales que desarrollen nuevas estrategias con la
finalidad de generar nuevos retos econdmicos que les permitan contribuir con el
desarrollo de su pais, generando oportunidades de autoempleo y fomentando la
creacion de empleo.. Se concluy6 que el 63% de los estudiantes no se encuentran
trabajando, el 58.3% han trabajado, el 14.4% cuentan con una empresa,
encontrandose la mayoria de estudiantes en un nivel socioeconémico medio, el

59.7% de los padres cuentan con certificacion universitaria. Para las iniciativas de
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emprendimiento se requiere contar con el apoyo de la universidad, y la promocién

por parte del Estado.

Con relacion a esta investigacion, interesan los estudios de las entidades
multilaterales de las Naciones Unidas como la Comision Econdmica para América
Latina (CEPAL) y la Organizacion Internacional del Trabajo (OIT) que contextualizan
el estudio para América Latina. La CEPAL en su informe del 2021 , reconoce que
como efecto de la pandemia, la distribucion desigual de los ingresos se agravo,
especialmente en los niveles de los trabajadores asalariados mas pobres, inclusive,
de una manera mas aguda que en los trabajadores informales y se ensancho la
polarizacion social al verificar que los niveles de ingresos mas altos elevaron sus

ingresos post pandemia(CEPAL, 2022).

La OIT (International Labour Office) sefiala que tanto los trabajadores despedidos
asi como los trabajadores por cuenta propia no han podido recuperar sus puestos
de trabajo, siendo un caso extraordinario, en varios paises la disminucion de la
informalidad, por el cierre y desaparicion de millones de MIPYMES, sufriendo con
mayor intensidad este efecto las mujeres y jovenes Finalmente, la tasa de
desocupacion en el 2021 se mantuvo alta y las tendencias a bajar se vera recién en
el 2023 (ILO, 2022).

3. JUSTIFICACION E IMPORTANCIA

La importancia de nuestra investigacion radica en que permitird conocer, cual es el
impacto de la pandemia en la situacién socio-econdémica de las familias de
estudiantes de la FCCSS-UNFV y sobre todo en las expectativas de movilidad social
gue han depositado en sus carreras universitarias.

Los datos sobre movilidad social nos permitiran conocer si la pandemia ha venido
afectando el status de pertenencia en el que se identifican al poner en riesgo bien
la continuidad de sus estudios y consiguientemente su insercion en el mercado

laboral y el cumplimiento de sus expectativas de ascenso social.
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La justificacion social, radica en que la informacién obtenida en esta investigacion
nos dara evidencias empiricas para que las instancias pertinentes de la UNFV
puedan realizar los ajustes necesarios en el Sistema de Bienestar Universitario
gue sirva de soporte a los estudiantes en la continuidad de sus estudios bajo los
estandares de calidad impuestos en la nueva Ley Universitaria 30220, asi como
socializar esta problematica universitaria, en diferentes niveles de toma de
decisiones del estado, que permitan elaborar politicas publicas orientadas a
proteger a este importante sector de jovenes del pais.

La importancia metodoldgica radica en la aplicacién mixta de una investigacion
cuantitativa basada en una encuesta por muestreo probabilistica complementada
con una técnica cualitativa de investigacion basada en entrevistas en profundidad a
los jefes de familia que conducen hogares empresas que son las organizaciones
econémicas mas numerosas que sostienen a las familias de los estudiantes de la

Facultad de CCSS de la Universidad Nacional Federico Villarreal.

4. MARCO TEORICO

Los determinantes estructurales de la situacion de clase o Nivel Socio
Econdmico.
En las teorias de la Estratificacion social se presta mucha atencién a la base
econOmica o la situacion laboral en la que se encuentra insertada la familia
identificando de esta manera su situacion de clase objetiva (Singer, 1990) En esta
direccidén se identifica las categorias ocupacionales que segun la Organizacion
Internacional del Trabajo son “de mercado” y “de no mercado” y mas recientemente
los asalariados y los autoempleados (ILO:2015). En la primera categorizacién, se
incluyen el propietario de la empresa y el trabajador asalariado, jerarquizados como
sigue:

a) Conductor o Propietario

b) Empleado

c) Obrero

Entre los sectores de No mercado se encuentran:
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d) El sector laboral Estatal en el que existen igualmente la diferenciacién entre
empleados estatales que son funcionarios directivos y los funcionarios no
directivos y los obreros estatales

e) El sector autbonomo o de autoempleo, que esta conformado por los
trabajadores independientes conductores de unidades economicas
familiares, en hogares empresas, en talleres, en los denominados “mercados
de pulga”, en mercados formales e informales, en la venta ambulatoria de
bienes y servicios tanto en el ambito urbano como en el rural.

f) Luego se encuentran los Trabajadores familiares no remunerados. Que
reciben por su trabajo una contraprestacion en especie, en capacitacion, en
alojamiento , en alimentos e incluso en propinas que no son regulares ni
obligan a derechos como lo tienen los asalariados de las empresas formales
de mercado, que consisten en seguros, de salud, jubilacién y otras acordadas
por negociaciones sindicales.

g) Finalmente, se encuentran los demandantes de empleo, que activamente
buscan empleos para obtener remuneraciones y los desocupados
desalentados, que han dejado de buscar empleos. En este contingente cobra
cada vez mayor notoriedad los jovenes NINI( 15 a 24 afios de edad), que no
estudian ni trabajan.

Segun la investigacion de la UNFV (Tasayco, Benites y Luque 2021), una proporcién
superior al 60% de las familias de origen de los estudiantes subsisten conduciendo
microempresas, que son, ademas, la forma predominante dentro de la estructura
empresarial del Per( actual, dado que representa el 91% del total de empresas
INEI (2020):
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FIGURA 1:

PERU: EMPRESAS, SEGUN SEGMENTO EMPRESARIAL, 2020
(Distribucién porcentual)

954
3.7
0,6 03

Microempresa Pequena Gran 'y mediana Administracion
empresa empresa publica
ESTRUCTURA % 2[]20' 2651740 101 926 15534 8224

Fuente (IPSOS, 2022).

Las microempresas se definen segun el valor de sus ventas, con un monto maximo
de S/. 645,000 anuales o equivalentes a 150 UITs (cada una de las cuales suma S/,
4,300.00. En este segmento se encuentran las empresas del hogar o empresas
familiares, urbanos y rurales que se caracterizan por estar conducidas por jefes de
familias varén o mujer con trabajadores familiares no remunerados, en donde un
porcentaje de estas micro empresas se desenvuelven por debajo de la linea de
pobrezay en condiciones de informalidad es decir que por no ser entidades formales
sino de autoempleo generalmente se encuentran en condiciones de pobreza que
segun la definicién de pobreza monetaria para el afio 2021 alcanza a cubrir el costo
de una canasta de alimentos S/379 por habitante y por mes. Una familia de 4
miembros sera pobre si sus ingresos son inferiores a S/ 1512 en ese periodo. Estara
en extrema pobreza si no alcanza el costo de la canasta y percibe por mes el ingreso
individual de S/ 121, y el familiar de 4 miembros S/: 484.

“Segun actividad economica, 1 millon 178 mil 307 microempresas realizaron
actividades de comercio y reparacion de vehiculos automotores y motocicletas, que
represento el 44,4%. En orden de importancia le siguen otros servicios con 15,8%,

servicios profesionales, técnicos y de apoyo empresarial con 9,5%, actividades de
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servicio de comidas y bebidas con 8,3%, industrias manufactureras con 7,5% y

transporte y almacenamiento con 5,9% del total de microempresas (INEI, 2022: 29)”

La racionalidad de los modos de produccion familiar

También, la presente investigacion se enmarca en la teoria del modo de produccion
familiar, que corresponde a las formas de organizacion del autoempleo o trabajo
auténomo y pre emp resariales en las mismas viviendas de los hogares y en el
trabajo ambulatorio siguiendo la racionalidad de la preferencia por la autosuficiencia
de las necesidades de los miembros del hogar como motivacion central del
conductor de las unidades econdmicas familiares (Palerm A.1985, Singer P. 1990)
Se diferencia del las unidades econdémicas capitalistas que se orientan por utilidades
mediante su insercién en el mercado con el objetivo de transitar de una reproduccién
mercantil simple (recuperacion de su inversion) por una reproduccion capitalista
ampliada, que quiere decir la orientacion a la obtencion de ganancias en forma
competitiva para insertarse en una dinamica de ampliacién, concentracion y
diversificacion de la empresa en el largo plazo.

Bajo estos términos, el jefe del hogar del estudiante y el mismo estudiante. Si
tuvieran la racionalidad capitalista preferirian un crecimiento de las economia del
hogar hacia la micro, pequefias, medianas y grandes empresas para ascender
socialmente.

A partir de esta premisa, la dinamica social se halla condicionada por las
expectativas de movilidad social ascendente que el sistema cultural y el sistema
econdémico estan en condiciones de promover y atender de acuerdo a los pre
requisitos de funcionamiento de la sociedad que son las actitudes, los valores y los
conocimientos que el sistema educativo se encarga de dotar a los ciudadanos en
igualdad de oportunidades para que su desempefio y mérito, los premie con
ingresos, poder y prestigio social diferenciados y jerarquizados en la escala de
estratificacion de la sociedad.

En el Peru, se ha corroborado la relacion entre el nivel de educacion obtenido y el
acceso a la distribucion de ingresos, (Ruiz Bravo, P. 2012); INEI 2019). Asi, como

la relacion entre el grado de educacion y el acceso al poder y prestigio (Cotler y
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Cuenca, 2011), Por tanto, los estudiantes universitarios, a partir de esta
constatacion, orientan sus expectativas de movilidad social ascendente, que
consiste en obtener mejores ingresos, reconocimiento social y participacion en la
toma de decisiones politicas.

La Pandema COVID 19, ha suspendido practicamente por mas de un afo (2020 y
2021) las labores académicas presenciales y ha introducido el sistema de educacion
virtual con limitaciones de capacitacion docente y discente en las nuevas
tecnologias pedagdgicas, en la disponibilidad del equipamiento informatico tanto en
la universidad como entre los estudiantes (Tasayco, Benites y Luque 2021). Ambas
situaciones han afectado la continuidad y calidad de la ensefianza y por tanto,
también la competitividad de los estudiantes para acceder a los mercados de
trabajo y lograr la movilidad social ascendente.

En el sistema econdémico, el COVID 19 ha afectado a la fuerza laboral que
mayormente se desempefia en la categoria ocupacional como trabajador
independiente y que conduce unidades econdmicas del hogar bajo la racionalidad
de los modos de produccion familiar (Palerm A. 1980), cuya caracteristica central
es que su esfuerzo se orienta por la satisfaccion de las demandas de la unidad
familiar mas que por las demandas del mercado, razén por la cual su productividad
es baja y se encuentra limitada para incorporar el progreso tecnolégico, la mejor
organizacion y calificacion de sus miembros. Por esta razén, estas economias son
la fuente més importante de la informalidad, pobreza y extrema pobreza (INEI, 2019,
2021). En las universidades estatales, un contingente importante de los estudiantes
se sustentan en estas economias del hogar, que llegan hasta el 80% de la
informalidad (INEI, 2021) y que la crisis econOmica persiste en mantener y agravar
inclusive hasta el afio 2030 (Alarco y Castillo, 2021).

4.2. Estratificacion social y desigualdad en los niveles de ingresos.

Debido a que los estudiantes universitarios, se encuentran en transicion hacia su
pertenencia de una situacion socio-econémica determinada, se suele estudiar la
realidad socio econémica de ellos a partir del status adquirido por sus familias de

origen. Esta es la premisa que sustenta el estudio con la peculiaridad de efectuarse
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con el objetivo de conocer el impacto de la pandemia COVID 19, en la realidad

socioeconémica de los estudiantes de la Facultad de Ciencias Sociales.

Segun la sistematizacion de las teoria de la estratificacion social por Barone, C.,
Hertel, F. R., & Smallenbroek, O (2021) , los indicadores més utilizados para deternminar

las desigualdades y jerarquizacionses sociales son:

a) Predominio del nivel de ingresos como medida de la posicidon social. En esta
investigacion hemos abordado este indicador tomando en cuenta todos los
perceptores de ingresos de los miembros del hogar como ingresos familiares
totales.

b) La clase social es la segunda categoria teérica operacional utilizada, que en
esta investigacion lo hemos tomado como nivel socio econémico (NSE)
asimilando la definicion y los datos de IPSOS (2022).

c) En tercer lugar se encuentra la categoria “situacion de clase” que alude a la
posicion de los trabajadores en la estructura econdmica, que en nuestra
investigacion alude al concepto operacional de “categoria ocupacional”, que
como hemos anotado lleva implicito los elementos de poder e influencia, y
prestigio socia. Es el caso de las categorias ocupacionales “patrono o
conductor”) diferenciados de las categorias dependientes (empleado y
obrero), asi como de las categorias autébnomas (independientes vy
trabajadores familiares no remunerados). seguido por el estatus, el prestigio
y las medidas ocupacionales desagregadas.

La teoria de la estratificacion ademas de identificar diferencias, también determina
las jerarquias o diferencias sociales en cada uno de los conceptos operacionales
antes citados. Asi, los ingresos pueden clasificarse segun el nivel de ingresos,
bajos, medios y altos. Incluso existe una medicion de la pobreza que se mide con
los niveles de ingresos, consumo o0 gastos bajo la denominacion de la pobreza
monetaria, que incluye la diferenciacion de ingresos monetarios siguiente:
“la linea de pobreza es el equivalente monetario al costo de una canasta béasica de
consumo de alimentos y no alimentos, que para el afio 2021 asciende a S/ 378
mensuales por habitante, es decir, que la persona cuyo gasto mensual es menor a
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este monto es considerada pobre; para una familia de cuatro miembros el costo de
una canasta basica de consumo es de S/ 1 512 mensuales. Asimismo, la linea de
pobreza extrema, que considera solo el costo una canasta basica de alimentos, para
el aflo 2021 ascendié a S/ 201 mensuales por persona, considerandose pobres
extremos a las personas cuyo gasto mensual no cubre el valor de la canasta basica
de consumo alimentaria, para una familia de cuatro miembros asciende a S/ 804
mensuales” (INEI 2022)

El nivel de ingresos es un indicador que permite conocer la realidad econémica de
la familia, esta segun Avila y Vargas (2001) refieren, que el ingreso “es la cantidad
total de dinero que recibe una persona o una familia en un periodo de tiempo
determinado y que provienen ya sea por los ingresos derivados del trabajo; por la
renta de la propiedad como los alquileres, los dividendos o ganancias del capital, y
por las transferencias (prestaciones sociales, seguro de desempleo, etc.) que
pueden recibir el gobierno”.(p.4) Para conocer el ingreso de una persona o familia
la teoria econdmica recurre también a conocer el crecimiento econdémico de un pais,
si hubo crecimiento esta se reflejara en el salario de las personas, con el tema de la
pandemia del Covid -19, el ingreso real promedio per capita segun el INEI (2021)
fue el 2019 de 1057 soles, siendo para el 2020 una caida de 837 soles, cabe indicar
gue este ingreso es un indicador del total del PBI distribuido por cada habitante del

pais.

Estas cifras revelan que dicha caida es evidente si se entiende que el confinamiento
coaccion¢ al cierre de centros de servicios y el sector retail, en algunos casos los
servicios bésicos tuvieron una constantes, es por ello la disminucién del ingreso per
capita, con ello el desempleo por el cierre de establecimientos de servicios,
recordemos que somos un pais que alberga a la clase trabajadora en el ambito
hotelero, turistico, gastronomia, comercio, entre otros. En nuestro analisis es
evidente que el desempleo afecto a las familias y con ello sus ingresos disminuyeron
incrementandose la pobreza y la poca capacidad de acceder a los servicios

educativos publicos y privados, disminuyendo la calidad de vida.
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Relacién de la movilidad social con el nivel educativo

En el Peru el nivel educativo alcanzado es un buen indicador de la jerarquia social.
Ademas esta demostrado que los mayores niveles de educacién proporcionan

mayores ingresos.

En relacion al sistema educativo Guadalupe et. al, (2017) refiere, en la estructura
del sistema educativo en el Pert comprende cuatro niveles: la educacion bésica,
“considerada obligatoria, que abarca tres etapas: inicial , dirigida a nifios de 3 a 5
afos; educacion primaria, que en su forma regular comprende seis grados,
normativamente dirigida a nifios de 5 a 11 afios; y secundaria, de cinco grados en
su forma regular, normativamente dirigida a jovenes de 12 a 16 afios” (pag. 39-40).
La educacién basica alternativa, la especial, la educacion superior, segun los grados
como bachillerato, maestria o doctorado, otorgandose la licenciatura, y la educacion

superior no universitaria.

Tipos de familia y diferenciacién social

Segun Pliego (2017), el tipo de familia, permite conocer la dimensién del bienestar
y los recursos con los que cuentan, en vista que la organizacién familiar y su
composicién permite identificar quienes participan en la produccién econémica, su
organizacion, estilo de vida, la socializacion, cultura entre otros. Para Pliego el tipo
de familia esté integrado por cinco dimensiones “dinamica de autoridad, derechos y
deberes, parentalidad o vinculos consanguineos, procesos de estabilidad o
transicion, y sistemas basicos o complementarios de relaciones sociales” (Pliego
2017:15). Este proceso, se relaciona con el bienestar que esta compuesta por
cuatro dimensiones especificas como: “nivel de vida, calidad de vida, niveles de
satisfaccion, capacidad para participar en el desarrollo de la personalidad y el bien
publico” (Pliego, 2017:15). El tipo de familia en la condicidon socioecondémica, permite
identificar las caracteristicas sociales del grupo social familiar, como el nUmero de
integrantes, la integracion de sus miembros, el cumplimiento de las normas,

bienestar, calidad de vida, su relacion con los demas.

20



Lugar de procedencia, movilidad geograficay movilidad social

Debemos entender que el lugar de procedencia suele asociarse al origen de las
personas que por diversos motivos se trasladan de un lugar a otro, sea por
migracion o trabajo, estudio, union familiar, entre otros, esta variable se vincula con
el nacimiento y permanencia de la persona en un lugar o zona geografica en la cual
radica. Esta variable permite identificar del grupo social de donde proviene sus
integrantes, para conocer los motivos por el cual se encuentra en dicha jurisdiccion,
es tanto un aspecto social como un aspecto demogréfico, en la medida que no solo
busca conocer el lugar de donde se desplazo6 el sujeto sino entender también que
fendbmeno puede haber influenciado a dicho comportamiento que permita entender

los cambios surgidos en los diversos espacios de la zona rural y/o urbana.

En ese proceso de desplazamiento, se vinculan muchos otros factores como la
familia, educativo, econémico, porque muchas veces suelen venir toda la familia o
algun integrante, otro momento se debe a motivos de estudio o trabajo, en estos
casos se debe sefialar que por estudios los traslados suelen ser temporal, hasta
gue se culmine su instruccion, igualmente en el aspecto laboral, sin embargo, la
legislacion menciona que la residencia habitual es el lugar donde radica el individuo

regularmente.

Relacion de la estratificacion social con la ocupacion de los padres y el

tamano de la familia.

La variable ocupacion de los padres demuestra la actividad econdmica realizada
como el rol desarrollado por los progenitores, esta segun el RAE (2021) consiste en
la ocupacion, trabajo, empleo u oficio, actividades que desarrollan como rol externo
los padres en la familia o cualquier sujeto mayor de edad para poder subsistir. Sin
embargo, Espejel y Jiménez (2020) afirman que la ocupaciéon del padre tiene un
peso mayor en la determinacion social de la familia y de los hijos, que la ocupacién
de la madre que todavia no esta empoderada del todo en el mercado laboral, dado
gue existe una desigualdad de ingresos por igual labor del hombre y hasta ahora el
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trabajo doméstico y la reproduccién generacional no han sido valorizados por la

sociedad, pese a su trascendencia.

La composicion del hogar estéd asociado al nUmero de integrantes y su caracteristica
por sexo, edad, salud, educacion, influyendo cada una en la economia del hogar.
Como hemos visto, el INEI hasta el 2022 considera que el tamafio del hogar
promedio es de 4 miembros, pero es evidente que este es el caso de las familias
nucleares, pero existen varios tipos de familias, siendo las familias ampliadas, una
de las formas que como resultado de la pandemia se han convertido en una realidad
cada vez mas numerosa, porque ademas de una familia nuclear, en los hogares
pueden convivir las familias que forman algunos de sus miembros, parientes,
paisanos, y otros asimilados que pueden compartir los gastos del hogar en
diferentes proporciones. Ademas del numero de miembros es importante la
estructura de edades para saber la tasa de dependencia familiar, que es la
proporcion de miembros con trabajo y en edad de trabajar entre 15 y 65 afios y
miembros que se encuentran fuera de esas edades y que por lo generar constituyen
una carga para la familia, desde el punto de vista econémico.

Estratificacion social, ubicacién y caracteristicas de la vivienda

Entre los aspectos que permiten identificar la situacidbn econdmica del hogar se
encuentra la caracteristica de la vivienda, esta segun el INEI (2017) consiste, “la
vivienda constituye el espacio fisico en donde se desenvuelven las actividades
familiares y sociales de los miembros que conforman un hogar..., su distribucién en
el territorio nacional, la condicién de ocupacion, régimen de tenencia, l0s servicios
con que cuenta y el material predominante en paredes, pisos y techos en la
perspectiva de conocer las condiciones de vida de las familias en el pais (p.277). El
arearural o el area urbana se presentan diferencias en las caracteristicas en nuestro

pais, como la posesion, el titulo de propiedad, la desocupacién y ocupacién del bien.

Segun el censo de 2017, se aprecia que predominaba las viviendas con material
noble, tal como el INEI (2017) refiere: “del total de viviendas particulares con
ocupantes presentes que suman 7 millones 698 mil 900 viviendas, se destaca que
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4 millones 298 mil 274 tienen como material predominante en las paredes exteriores
ladrillos o bloques de cemento, lo que representa el 55,8%; asimismo, 2 millones
148 mil 494 viviendas tienen como material predominante adobe o tapia, lo que
representa el 27,9%. En menores proporciones las viviendas tienen como material
en las paredes exteriores, madera (9,5%), quincha (2,1%), piedra con barro (1,0%),
piedra, sillar con cal o cemento (0,6%) y otro material que incluye; triplay, calamina,
estera y otros (3,1%). (p.23).

Ademas de esta situacion, el mobiliario, el nimero de cuartos, los artefactos del
hogar asi como la localizacién geografica muestra una alta asociacion con el status
socioecondémico de las familias como lo hace IPSOS Apoyo en la determinacion de

los Niveles Socioecondmicos.
La movilidad social

Desarrollar el tema de la movilidad social requiere conocer los niveles de
desigualdad que puedan encontrarse entre un estrato y otro y como la estructura
permite las oportunidades de desplazamiento entre determinados estratos. Segun
Dalle (2016) afirma, “la movilidad social es entendida como un ascenso de las
personas hacia una posicion de una clase mas alta en relaciébn con su origen
mediante las oportunidades educativas y ocupacionales que brinda la sociedad en
su estructura social desigual en sus oportunidades” (p.25). En ese ambito, esta
puede darse de manera ascendente cuando las clases populares suelen trasladarse
a otra mayor, 0 en casos que clases con mayor acomodo suelen descender en el

ambito de clase social.

En esa misma linea Puga et. al (2007) afirmaron, “El movimiento entre un estrato y
otro ha sido denominado movilidad social. De acuerdo con las oportunidades que
proporcionan y la flexibilidad de sus mecanismos de ascenso, algunas sociedades
presentan una movilidad social mas acentuada y factible que otras. La movilidad
puede ser horizontal o vertical” (p.47). En ese ambito se establece que la movilidad

vertical comprende el paso de un estrato a otro y puede ser ascendente y
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descendente, pero cuando los cambios o desplazamiento se suscitan en un mismo

estrato como al cambiar de empleo se puede hablar de movilidad horizontal.

En las ciencias sociales surgen diversos enfoques de movilidad social, como el que
estudia las oportunidades en la estructura social, que busca conocer dichos canales
que permitirdn a los individuos ascender o descender, mientras que otro enfoque
busca conocer si la movilidad social es absoluta o relativa, un tercer modelo se
enfoca en el estatus identificando los factores adscritos y los adquiridos del proceso
social que origine dicho cambio, en ese escenario se puede distinguir la movilidad
social intergeneracional y la intra generacional, la primera se refiere a los ascensos
gue suelen darse de una clase a otra desde una generacién anterior a otra posterior,
en la segunda trata del ascenso de una persona en el largo de su propia existencia,
conocida como movilidad de trayectoria o movilidad.

5- OBJETIVOS:

Objetivo General:

Identificar los cambios en la situacion socio econémica de la familia de los
estudiantes de la FCCSS-UNFV como resultados de la pandemia considerando
especialmente sus perspectivas de desarrollo profesional y sus expectativas de
movilidad social ascendente.

Objetivo especifico 1
Determinar el Nivel Socio Econémico (NSE) de las familias de los estudiantes y los
cambios producidos por el COVID-19, considerando sus ingresos familiares, el lugar

de su vivienda, la ocupacién de los padres y su nivel de educacion.

Objetivo especifico 2.

Conocer el impacto de la pandemia en el rol estudiantil y econdmico actual de los
estudiantes al interior de sus familias, analizar su impacto en la continuidad de sus
estudios, sus expectativas de movilidad social ascendente considerando los

factores favorables y desfavorables para obtener el ascenso social esperado.

24



Objetivo especifico 3.
Describir las transformaciones se han producido en las empresas familiares que
constituyen la base econémica mayoritaria de las familias de los estudiantes de la
FCCSS y conocer sus proyecciones con la profesionalizacién de los estudiantes de
la FCCSS de la UNFV

D) METODO:

Es un estudio con un enfoque mixto, que utilizar4 una herramienta cuantitativa, que
es la encuesta por muestreo probabilistico y otra herramienta cualitativa, que es la
entrevista en profundidad.

Ambito espacial y temporal del estudio.

La investigacion materia del presente Proyecto se realizard en Lima Metropolitana
en el afio académico del 2022.

Universo y muestra del estudio cuantitativo

El universo materia de la presente investigacion esta conformado por el total de
alumn@s matriculados para el afio académico de 2022 de cuarto y quinto afio de
la Facultad de Ciencias Sociales de la Facultad de Ciencias Sociales de las tres
Escuelas profesionales: Sociologia, Trabajo social y Ciencias de la Comunicacion,
gue suma un total de 317 estudiantes que es el universo (N).

Siguiendo la formula de Hernandez Sampieri (2010) se determind en primer lugar
el tamafo de la muestra (n) dando como resultado una muestra de 138 estudiantes,

gue por depuracion queddé en 136 estudiantes..
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TABLA 1: DETERMINACION DEL TAMANO DE LA MUESTRA.

PARAMETROS VALOR| OPERACION
Probabilidad desconacido del objeto de estudio p 0.2
Complemento de la probabilidad q=1p 0.8
Margen de error que se acepta: 5% EN2 0.05 0.0025
Intervalo de confianza de 95.53= 1.96 "2 1.96 3.8416
Margen de error dividido por intervalo de confianza |E"2/z"\2 0.000650771
Tamario de la poblacion N= 317
p*q 0.16
p.g/N 0.00036
o, Er2/Z72+p.qf
Aplicacion Formula \ 0001011
n= p*q/(E"2/Z°2+p.qIN)
n= 138.468

Fuente aplicacion formula Hernandez Sampieri (2010).

Entrevistas en Profundidad

Se han identificado 11 casos para efectuar un estudio de aproximacion a la situacién

de las empresas del hogar (household enterprises) que se refiere a la forma

mayoritaria de las unidades econdmicas de autoempleo de las familias, en las ramas

de actividad prevalecientes en el ambito urbano.

INSTRUMENTOS Y PROCEDIMIENTOS

ENCUESTA POR MUESTREO

Se disefid el cuestionario utilizando Google Forms (Anexo 1), cuyos resultados

se trasladaron a Excel y luego al SPSS.

Se efectuo la siguiente operacionalizacion de variables e indicadores,

Variables independientes (VI))
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VI1: 1: FORMACION PROFESIONAL EN CCSS

Escuela Profesional Comunicaciones

Escuela Profesional Sociologia

Escuela Profesional Trabajo Social

VI 2.1: SEXO DEL ESTUDIANTE MASCULINO, FEMENINO

VI 2.2: EDAD

VI 3: SITUACION SOCIAL: DISTRITO Y NIVEL SOCIOECONOMICO (NSE)
DONDE VIVE ACTUALMENTE

VI 4: IMPACTO DE LA PANDEMIA SOBRE EL ESTUDIANTE
Dejo de vivir con sus padres

Dejé de estudiar

Estudia y trabaja

Solamente estudia

Esta buscando trabajo

VI 5: STATUS SOCIAL FAMILIA DE ORIGEN

Lugar de nacimiento padres y miembros de la familia

Lima, Provincia del Dpto. de Lima, Provincia Departamento de la Costa,
Departamento de la Sierra y Departamento de la Selva

Lugar nacimiento del padre

Lugar de nacimiento de la madre

Lugar de nacimiento del entrevistado

VI 6: NIVEL EDUCATIVO DE LOS MIEMBROS DE LA FAMILIA:

NINGUN NIVEL, EDUCACION INICIAL, EDUCACION PRIMARIA, EDUCACION
TECNICA, EDUCACION SUPERIOR UNIVERSITARIA.

Nivel educativo actual de su padre

Nivel educativo actual de su madre

VI 7: OCUPACION MIEMBROS DE LA FAMILIA:

Su casa, estudia, busca trabajo, obrero, empleado, independiente, jubilado
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2019y 2022

VI 8: IMPACTO DEL COVID EN LA FAMILIA
Despido del trabajo

Quiebra del negocio

Enfermedad COVID

Muerte por COVID

Violencia doméstica

Separacion familiar

VI 9: INGRESOS MIEMBROS DE LA FAMILIAY TOTALES

NINGUNO, HASTA 1,000 SOLES; DE 1001 A 2,000 SOLES; DE 2001 A 3,000
SOLES; MAS DE 3,000 SOLES

Ingresos mensuales padre 2019

Ingresos mensuales madre 2019

N° de perceptores de ingresos en la familia

Ingresos familiares

VARIABLES DEPENDIENTES (VD)

VD 1: IDENTIDAD ETNICO RACIAL: BLANCO, MESTIZO, AFRODESCENDIENTE,
ANDINO (QUECHUA Y AYMARA), SELVATICO, ASIATICO

Grupo étnico con el que se identifica el padre

Grupo étnico con el que se identifica la madre

Grupo étnico con el que se identifica el estudiante

VD 2: NIVEL SOCIOECONOMICO DE PERTENENCIA FAMILIAR

NSE: AB.CDYE

VD 3: NIVEL SOCIOECONOMICO DEL ESTUDIANTE AL 2030

NSE: AB.CDYE

VD 4: FACTORES POSITIVOS PARA LOGRAR Nivel Socioeconémico DESEABLE:
Suerte, emprendimiento, poder politico, meritocracia, migracion al extranjero
VD 5: FACTORES NEGATIVOS QUE IMPIDEN LOGRAR EL Nivel
Socioeconomico DESEABLE
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DESIGUALDAD DE OPORTUNIDADES; mala calidad educativa; discriminacion

racial; corrupcion y modelo econémico excluyente

ENTREVISTAS EN PROFUNDIDAD
Sobre la base de la informacion de los estudiantes se seleccionarion 11 hogares en
donde se aplico la Guia de Entrevista en Profundidad que se encuentra en el Anexo
N° 2
Se abordaron los siguientes aspectos:

a) Transformaciones en la estabilidad del negocio familiar

b) Cambio en el giro de la empresa. Rama de actividad, nicho de mercado

c) Cambios en la localizaciéon: vivienda, barrio, mercados municipales,
“mercados de pulgas”, comercio ambulatorio variable en la calle, centros
comerciales de propietarios, otros.

d) Cambios en la organizacion del trabajo de trabajadores familiares no
remunerados a trabajadores asalariados, formales e informales,
permanentes o eventuales.

e) Cambios en la racionalidad del autoempleo, de la produccién segun tamafio

de la familia, reproduccion mercantil simple a la reproduccion capitalista

CONSIDERACIONES ETICAS
1) Respeto a la propiedad intelectual.
2) Garantizar la confidencialidad de los datos recogidos
3) Proteger el anonimato de los entrevistados
4) Respetar las normas de la Universidad que sustentan la presente
investigacion

5) Tener en cuenta los valores éticos que promueve la UNFV

E).- RESULTADOS

CON RELACION AL OBJETIVO ESPECIFICO 1
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En la Facultad de Ciencias Sociales (FCSS) de la UNFV, se obtuvo el siguiente

resultado considerando los criterios de ingresos y localizacion de la vivienda: .

Tabla 3: NSE de las familias de la FCCSS-UNFV

Frecuencia Porcentaje
NSEAyYB 11 8.1
NSE C 90 66.1
NSEDYE 25 25.8
Total 136 100.0

Fuente: Elaboracion Propia - Encuesta por Muestreo

Se podra observar que el % del estrato medio en la Facultad de CCSS es mas
de las dos terceras partes de las familias de los estudiantes coincidiendo con la

encontrada para todo Lima Metropolitana por IPSOS 2021.

Los ingresos familiares que consideran a todos los perceptores de ingresos de
los miembros de la familia, presentan los siguientes cambios pre y post
pandemia: Las familias que tenian ninguno y hasta Un solo perceptor
disminuyeron del 24.3% al 16.9 % acumulado. Lo que hizo que se elevara el
pocentaje de perceptores de la siguiente escala de 2 a 3 perceptores que es la
mayoritaria y que se elevo del 48.5% en la pre pandemia al 55.1% post pandemia.

Tabla 4: N° de perceptores de ingresos por familia Pre COVID

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Ninguno 1 0.7 0.7 0.7
1 32 23.5 235 24.3
2y3 66 48.5 48.5 72.8
4y5 31 22.8 22.8 95.6
6 y mas 6 4.4 4.4 100.0

Total 136 100.0 100.0
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Fuente:Elaboracion propia - Encuesta por muestreo

Tabla 5: N° de perceptores de ingresos por familia post COVID

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Ninguno 3 2.2 2.2 2.2
1 20 14.7 14.7 16.9
2y3 75 55.1 55.1 72.1
4y5 35 25.7 25.7 97.8
6 y mas 3 2.2 2.2 100.0

Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracién Propia - Encuesta por muestreo.

Estos cambios internos en el nimero de empleos de la familia no han logrado

disminuir las familias que se debaten en la extrema pobreza, que segun el INEI

se encuentran entre los que perciben ingresos menores a S/ 804, que se

encuentran en los estratos ninguno y hasta S/ 1, 000 que representan el 21.3%

del total de familias. A lo anterior, si queremos tener una estimacion de las

familias pobres , estas se encuentran en las familias que perciben ingresos

inferiores a S/1512, que es la quinta parte del 37%, es decir poco mas del 7% de

pobres.
Tabla 6: Total de Ingresos familiares por mes 2022

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Valido Ninguno 3 2.2 2.2 2.2
Hasta S/. 1,000 26 19.1 19.1 21.3
S/. 1001 a 3,000 51 37.5 375 58.8
S/ 3001 a 5,000 37 27.2 27.2 86.0
5,001 a 7,000 11 8.1 8.1 94.1
Mas de S/. 7000 8 5.9 5.9 100.0

Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracién Propia -Encuesta por muestreo.

Si relacionamos los ingresos con los NSE encontramos que los estratos D y E

perciben hasta S/. 3,000. EI NSE C. que comprende a la clase media integra los
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estratos de ingresos de S/. 3,001 a S/. 7,000. Que comprende, con esta sola
variable al 35.3% del total de familias. Finalmente los NSE Ay B, en el estrato de
mas de S/. 7.000 de ingresos familiares representa el 5.9% del total de familias
de la FCCSS.

Por tanto, segun los niveles de ingresos familiares el 58.8% de las familias de la
Facultadd de CCSS corresponde a los estratos D y E.

Los ingresos se encuentran asociados a los empleos de los miembros de familia,
en especial a los del jefe de hogar que son mayoritariamente masculinos. Como
resultado de la crisis econdmica, gestado por el COVID-19 y las medidas
sanitarias de cierre de la circulacion, los empleos del jefe de hogar se afectaron
sensiblemente: Antes de la pandemia el desempleo abierto (busca trabajo) era
del orden del 2.9%, post COVID se eleva a 15.4%.

Esta disminucion es ocasionada por la pérdida de empleos en la condicién de
obreros al disminuir de 8.1% a 5.9%, pero sobre todo en el empleo mayoritario
como empleado de 46.3% a 37.5%. En menor proporcién la caida de empleos se
produjo en la segunda actividad mas importante, que es el trabajo independiente

gue registra una caida de 36.0% a 31.6%.

Tabla 7: Situacion del empleo del padre antes y después de la pandemia COVID-19

PRE PANDEMIA 2019 POST PANDEMIA 2022
Ocupacioén
Frecuencia Porcentaje Frecuencia Porcentaje
Valido Estudia 1 0.7 2 15
Busca trabajo 4 2.9 21 154
Obrero 11 8.1 8 5.9
Empleado 63 46.3 51 37.5
Independiente 49 36.0 43 31.6
Jubilado 8 5.9 11 8.1
Total 136 100.0 136 100.0

Fuente: Elaboracién Propia - Encuesta por muestreo
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Los cambios producidos en el empleo de la madre son menores, se afecta

especialmente su principal labor como trabajadora independiente, reduciendo su
porcentaje de 33.8% a 31.6%.

Tabla 8: Situacién del empleo de la madre antes y después de la pandemia COVID-19

PRE PANDEMIA 2019 POST PANDEMIA 2022
OCUPACION
Frecuencia Porcentaje Frecuencia Porcentaje
Valido Su casa 40 294 42 30.9
Estudia 1 0.7 0.0 0.0
Busca trabajo 6 4.4 5 3.7
Obrero 3 2.2 5 3.7
Empleado 39 28.7 39 28.7
Independiente 46 33.8 43 31.6
Jubilado 1 0.7 2 15
Total 136 100.0 136 100.0

Fuente: Elaboracion Propia - Encuesta por muestreo.

En cuanto a la educacion, otro de los factores determinantes del NSE de las

familias observamos que el nivel mayoritario es el de secundaria que alcanza al

42.6% en el caso de los padres y en el caso de las madres en este nivel se

encuentran el 38.2%. Es importante anotar que el nivel técnico es el segundo en

importancia en el caso de los padres de familia alcanza el 27.2% mientras que

en el caso de las madres, llega al 33.8%. Finalmente, el nivel universitario es

mayor entre los padres respecto de las madres de familia, del 22.1% al 16.2%.

Tabla 9: nivel educativo del padre

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Ninguno 1 0.7 0.7 0.7
Primaria 10 7.4 7.4 8.1
Secundaria 58 42.6 42.6 50.7
Técnico 37 27.2 27.2 77.9
Universitario 30 22.1 22.1 100.0
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Total 136 100.0 100.0
Fuente: ELABORACION propia - Encuesta por muestreo
Tabla 10: nivel educativo de la madre
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Pre escolar 1 0.7 0.7 0.7
Primaria 15 11.0 11.0 11.8
Secundaria 52 38.2 38.2 50.0
Técnico 46 33.8 33.8 83.8
Universitario 22 16.2 16.2 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: ELABORACION PROPIA- Encuesta por muestreo

Es importante sefialar los impactos de las familias de estudiantes de la FCCSS
que sufrieron a raiz de la pandemia, hecho que explica los cambios en el nivel de
extrema pobreza, pobrezay la estabilidad de las familias de los estratos sociales
medio como mayoritariamente son estas familias. En las tablas siguientes
podemos constatar que hubo despido de trabajo en el 27% de las familia, y

también quiebra del negocio en un 19.9 %

Tabla 11: Despido del trabajo

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Vaélido Si 37 27.2 27.2 27.2
No 99 72.8 72.8 100.0
Total 136 100.0 100.0
Tabla 12: Quiebra del negocio
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Si 27 19.9 19.9 19.9
No 109 80.1 80.1 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracién propia- Encuesta por muestreo

34



A lo anterior, el COVID 19, fue una experiencia traumatica de las familias por
verse afectadas en su salud e inclusive por la muertes producidas entre sus
miembros: Asi en el primero de los casos alcanzo al 70% de ellos y en las

defunciones al 21 %.

Tabla 13: Enfermedad por COVID 19

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Si 95 69.9 69.9 69.9
No 41 30.1 30.1 100.0
Total 136 100.0 100.0

Tabla 14: Fallecimiento por COVID 19

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Si 29 21.3 213 21.3
No 107 78.7 78.7 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracidn propia - Encuesta por muestreo

En conclusion, las familias de los estudiantes de la FCSS de la UNFV son
mayoritariamente de clase media (NSE C) llegando al 66% del total,
considerando las variables de ingresos y localizacion de sus viviendas (Ver Tabla
3). En menor proporcion se encuentran los NSE D y E, que suman el 25%
mostrando, dentro de este porcentaje familias en pobreza y extrema pobreza que
se estima en 15% correspondiendo al NSE E. EL porcentaje del 9% restante se
ubican en el NSE B.

RESULTADOS CON RELACION AL OBJETIVO ESPECIFICO 2
Esta demostrado que la movilidad geografica tiene una alta relacion con la

realidad y las perspectivas de movilidad social ascendente. La mayoria de los
estudiantes bajo estudio provienen de hogares en donde el padre y la madre
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provienen de las provincias del interior del pais como se puede observar en las
siguientes tablas:

Ambos padres provienen mayoritariamente de provincias distintas a Lima
Metropolitana, en el caso de los padres el 63.2% y en el caso de las madres el
54.4%. La procedencia geografica mayor en ambos es la region sierra, con los

porcentajes de 38.2 y 32.4. respectivamente

Tabla 15: Lugar de nacimiento del padre

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Limay Callao 50 36.8 36.8 36.8
Lima provincias 16 11.8 11.8 48.5
Provincia de la costa 14 10.3 10.3 58.8
Provincia de la sierra 52 38.2 38.2 97.1
Provincia de la selva 4 2.9 29 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente:
Elaboracio
n Propia
Tabla 16: Lugar de nacimiento de la madre
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Vaélido Limay Callao 62 45.6 45.6 45.6
Lima provincias 11 8.1 8.1 53.7
Provincia de la costa 11 8.1 8.1 61.8
Provincia de la sierra 44 324 324 94.1
Provincia de la selva 8 5.9 5.9 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracién Propia - Encuesta por muestreo

Con relacién a los estudiantes de la Facultad de CCSS, se demuestra que,
tomando en cuenta lo anterior, es que ellos forman parte de la movilidad
geografica intergeneracional, debido a que en su mayoria han nacido en la ciudad
capital como consta en la Tabla 17 en donde el 77.2% son capitalinos..
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Tabla 17:

Lugar de nacimiento estudiante UNFV

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Limay Callao 105 77.2 77.2 77.2
Lima provincias 7 5.1 5.1 82.4
Provincia de la costa 6 4.4 4.4 86.8
Provincia de la sierra 14 10.3 10.3 97.1
Provincia de la selva 4 2.9 29 100.0

Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracidn propia -Encuesta por muestreo

Los estudiantes durante la pandemia y hasta el primer semestre del 2022, periodo

de recojo de la informacién, decidieron colaborar econémicamente con sus

familias, facilitados por la adopcion de la ensefianza no presencial que hasta la

fecha sigue vigente. Esto se corrobora en las tablas N°18 y N°19, que evidencia

estudiar y trabajar en forma combinada hasta el 44.9% del total y que inclusive,

esperan laborar porque se encuentran buscando trabajo poco mas del 50%.

Tabla 18: Estudiay trabaja

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Valido Si 61 44.9 44.9 44.9
No 75 55.1 55.1 100.0
Total 136 100.0 100.0
Tabla 19: Solamente estudia
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Si 68 50.0 50.0 50.0
No 68 50.0 50.0 100.0
Total 136 100.0 100.0
Tabla 20: Esta buscando trabajo
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
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Valido Si 72 52.9 52.9 52.9
No 64 47.1 47.1 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion Propia -Encuesta por muestreo Tablas 18, 19y 20

En efecto, los estudiantes antes de la pandemia, se dedicaban exclusivamente a
los estudios hasta el 70,6% del total. Con la pandemia, esta situacion disminuyé
hasta el 50. 7%. Antes de la pandemia las labores que realizaban como
empleados llegaba al 9.6% y como independientes el 3.7%, Con la pandemia
esta situacion varig, la proporcion de empleados se eleva al 16.9% y como
independientes solamente el 2.9%. Inclusive la busqueda de trabajo se elevo del
11% al 25.7%.

Tabla 21: Ocupacion de los estudiantes antes y después de la pandemia

PRE PANDEMIA 2019 POST PANDEMIA 2022
OCUPACION

Frecuencia Porcentaje Frecuencia Porcentaje
Valido Su casa 7 51 5 3.7
Estudia 96 70.6 69 50.7
Busca trabajo 15 11.0 35 25.7
Empleado 13 9.6 23 16.9
Independiente 5 3.7 4 2.9
Total 136 100.0 136 100.0

Fuente: Elaboracién Propia- Encuesta por muestreo

En la investigacion no se ha hecho un seguimiento de ese porcentaje del 20%
que estudiaba antes en forma exclusiva, para conocer la condicion social de sus
hogares, dado que la muestra se ha efectuado sobre la base de los estudiantes
matriculados en el afio 2022.

Con esta restriccion, sin embargo, es licito averiguar como perciben la movilidad
social los estudiantes, considerando los cambios que se producirdn luego de
ejercer su profesion en el 2030, teniendo como situacion inicial, el NSE actual de

sus familias.
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La vision de futuro es bastante optimista, pese a las condiciones de partida y la
situacion de crisis en que se debate la sociedad peruana: Asi, la primera
modificacion consiste en la aspiracion a ocupar el NSE A, hasta en un 30% de
los estudiantes, condicion negada para sus familias de origen en la actualidad. El
segundo gran cambio se refiere a la eliminacién de los NSE Dy E en su situacion

futura.

Tabla 22: Expectativas de Movilidad Social de los estudiantes al 2030

NSE ACTUAL 2022 NSE AL 2030
Niveles socioecondmicos

Frecuencia Porcentaje Frecuencia Porcentaje
A 0.0 0.0 42 309
B 20 14.7 72 52.9
C 74 54.4 22 16.2
D 37 27.2 0.0 0.0
E 5 3.7 0.0 0.0
Total 136 100.0 136 100.0

Fuente: Elaboracion Propia - Encuesta por muestreo
En la situacion actual se consideraban pertenecer mayoritariamente al NSE C
con 54.4% .

NSE B, en el 52.9% de los casos. El nivel mas bajo sera el C, situacion en el que

En la situacion futura, el NSE mayoritario serd el transito hacia el

se colocan el 16.2%.

Es interesante conocer los factores que consideran motrices para alcanzar esta
movilidad social ascendente. Como factor primero es el emprendimiento privado,
considerando la profesibn como una actividad privada competitiva, que la
movilidad social ascendente premia segun el mérito propio. Podra observarse
que los demas factores obtienen una baja frecuencia, excepto la migracion al
extranjero, que es una alternativa que los estudiantes manejan para su ascenso

social.

Tabla 23: Factor favorable 1 de movilidad social ascendente

Frecuencia

Porcentaje

Porcentaje
vélido

Porcentaje
acumulado
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Valido Suerte 15 11.0 11.0 11.0
Emprendimiento privado 103 75.7 75.7 86.8
Poder politico 2 15 15 88.2
Mérito propio 16 11.8 11.8 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente: Elaboracién Propia
Tabla 24: Factor favorable 2 de movilidad social ascendente
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje véalido acumulado
Valido 0 2 15 15 15
Emprendimiento privado 11 8.1 8.1 9.6
Poder politico 7 5.1 5.1 14.7
Mérito propio 79 58.1 58.1 72.8
Migracion al extranjero 24 17.6 17.6 90.4
Influencia 13 9.6 9.6 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracién Propia - Encuesta por muestreo

Es igualmente importante, conocer los factores que pueden frustrar sus anhelos

de movilidad social ascendente. El primer factor desfavorable es la desigualdad

de oportunidades para el 88.2% de los estudiantes . El segundo factor restrictivo

se encuentra repartido entre la mala calidad educativa (35.3%) y la corrupcion

(29.4).
Tabla 25: Factor desfavorable 1 de movilidad social ascendente
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje vélido acumulado
Valido Desigualdad de 120 88.2 88.2 88.2
oportunidades
Mala calidad educativa 7 5.1 5.1 93.4
Discriminacion racial 3 2.2 2.2 95.6
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Corrupcion 6 4.4 4.4 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente Elab.
Propia
Tabla 26: Factor desfavorable 2 de movilidad social ascendente
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje véalido acumulado
Valido 0 11 8.1 8.1 8.1
Mala calidad educativa 48 35.3 35.3 43.4
Discriminacion racial 11 8.1 8.1 515
Corrupcion 40 294 29.4 80.9
Modelo econémico 10 7.4 7.4 88.2
excluyente
Crisis del sistema politico 16 11.8 11.8 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente: Elaboracion Propia - Encuesta por muestreo

En interesante acotar, que uno de las amenazas al progreso social es la

discriminacion racial, pero este factor es minimizado por los estudiantes de la
FCCSS de la UNFV, al registrar solamente el 8.1%.
Esta valoracién se explica por la identidad social de los padres y de los

estudiantes que empoderan su procedencia étnico cultural sin prejuicios, como

se verifica en las tablas siguientes:

Tabla 27: Identificacién étnico cultural del padre

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Blanco 4 29 2.9 2.9
Mestizo 108 79.4 79.4 82.4
Afrodescendiente 6 4.4 4.4 86.8
Andino quechua o aymara 17 12.5 12.5 99.3
Nativo selvatico 1 0.7 0.7 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente:
Elaboracién
Propia
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Tabla 28: Identificacién étnico cultural de la madre

Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Blanco 6 4.4 4.4 4.4
Mestizo 109 80.1 80.1 84.6
Afrodescendiente 2 15 15 86.0
Andino quechua o aymara 16 11.8 11.8 97.8
Nativo selvatico 2 15 15 99.3
Asiético 1 0.7 0.7 100.0
Total 136 100.0 100.0
Fuente
Elaboracién
Propia
Tabla 29: Identificacién étnico cultural del estudiante UNFV-FCSS
Porcentaje Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Valido Blanco 2 15 15 15
Mestizo 119 87.5 87.5 89.0
Afrodescendiente 4 2.9 2.9 91.9
Andino quechua o aymara 9 6.6 6.6 98.5
Nativo selvatico 1 0.7 0.7 99.3
Asiatico 1 0.7 0.7 100.0
Total 136 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion Propia - Encuesta por muestreo.

RESULTADOS CON RELACION AL OBJETIVO ESPECIFICO 3

Casos seleccionados de los hogares empresa:

Hemos identificado 11 empresas familiares distintas, que nos ha permitido

identificar el tipo de empresa, formas de crédito, manera como asimilo la crisis de

la Pandemia, rol de estudiante en la empresa familiar, organizacion de la

empresa, entre otros rubros que pasaremos a analizar.
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Caso 1: El negocio independiente es del padre de familia, consiste en el alquiler
de videojuegos por horas en especial a los estudiantes de la Universidad de
Ingenieria , funciona desde el 1995.

Caso 2: Mis padres tienen una bodega que proporciona en el barrio productos

gue son alimentos y diversos bienes manufacturados para el consumo del hogar.

Caso 3: Mi padre se dedica a los servicios de venta de celulares, mantenimiento
técnico y venta de accesorios de estos aparatos-

Caso 4: Mi padre tiene un taller en donde se hace venta de repuestos y
autopartes de autos

Caso 5 : El negocio es mi madre, Es una boutiqgue que proporciona servicios de
maquillaje para la conservacion de la belleza, peluqueria, lavado y tefido del
cabello, entre otros.

Caso 6: Fabricacion de muebles para el hogar. Confeccidén de sillones, sillas,
mesas, vitrinas, para las salas, muebles de dormitorio y jardines.

Caso 7: Fabricaciébn de alimentos como son pasteles, tortas, biscochos,
mantequilla, quesos, mortadelas y embutidos en general..

Caso 8: Fabricacion de ropa variada segun la estaciéon desde la compra del
material, disefio, corte, se estampa, se cose, se hace el acabado, se ponen
botones o broches, se llenan en bolsas para distribucion, y se vende a un precio
razonable las prendas de ropa.

Caso 9: El negocio trata de un pequerio restaurante de mis tias abuelas, en este
negocio se ofrece una gran variedad de platos tipicos en un local de estilo rustico
que les provee de ingreso si bien no en grandes cantidades lo necesario para
subsistir.

Caso 10. Realizamos pedidos de tortas personalizadas segun el gusto del cliente
y sus preferencias. La actividad que tiene lugar en casa es la venta de dulces y
bebidas, teniendo como consumidores a los vecinos e incluso visitas que recibe

la familia.
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Caso 11. El negocio que tiene un lugar en el barrio ofrece el servicio de
carpinteria, pintura y disefio grafico, cumpliendo con trabajos a pedido o

realizados en el domicilio del cliente.

1. Donde esta la empresa familiar y a qué se dedica?

6
I Es una actividad productiva [l Es una actividad artesanal Es una actividad comercial Il Es una actividad que ofrece serv...
4
| I
En la misma casa En un lugar del barric  En la calle con otros En una Galeria de En un mercado de En terrenos agricola
ambulantes propietarios Pulgas

FUENTE: Elaboracion Propia

3. En general como ha venido asimilando la empresa familiar la crisis econdmica post pandemia en este afio del 2022

[ Tuve que cerrar [ ha disminuido Hay escasez de materias primas [l sigoigual [ No tengo
10

En la estabilidad de la En la clientela En los proveedores En crédito En sus utilidades En trabajadores
empresa

Fuente: Elaboracion Propia
Como se muestra en el gréafico, la crisis ha afectado la estabilidad de la empresa

disminuyendo sus ventas y por la escasez de insumos, tampoco hay acceso al crédito
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todo lo cual ha repercutido en la disminucion de las utilidades con lo que en algunos

casos ha obligado a no tener trabajadores.

4. Como estd organizando ahora el trabajo en su empresa familiar?

I Ninguno Ml Eventuales Unicamente [l Menosde5 [l de6a 10
10
| Il Il Il
0 Il_l_
Asalariados Esposa e hijos Ahijados, yernos, paisanos Total trabajadores en la

semana pasada

Fuente: Elaboracién Propia
Con la crisis se ha eliminado casi todos los trabajadores asalariados e inclusive
los eventuales, quedando, como en la Ultima semana Unicamente con los

miembros de la familia esposa e hijos.

5. Como proyecta la colaboracién de su hij@ universitari@ en la empresa. Responder una sola

alternativa después de leer todas
11 respuestas

@ No estéa prevista
@ Queremos que la mejore con su
profesion
Queremos que consiga mas inversion
@ Queremos que la dirija

@ Queremos que se dedique a su
profesion
@ Otro; Indicar.

Fuente : Elaboracion Propia
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Dada la envergadura de las empresas del hogar , los conductores de familia
consideran que los hijos universitarios deben dedicarse a su profesion en las dos

terceras partes de los casos, mejorando su situacion por ese conducto.

6. Cual ha sido el objetivo mds importante de su empresa en todo estos afios? Solamente debe

responder una alternativa.
11 respuestas

© Subsistir por falta de trabajo
@ Velar por la alimentacion de mi familia
() Cambiar de empresa informal a formal

@ Pasar de micro empresa a pequefia o
mediana empresa

@ Otro. Indicar

Fuente: Elaboracion Propia

Tal como se ha observado en la teoria, las empresas del hogar tienen por
racionalidad principal la sobrevivencia de los miembros de hogar mas que el
progreso como empresa. Solamente una cuarta parte del total concibe esta

perspectiva.

7. Qué tipo de crédito ha utilizado mayormente este afio? Indicar solamente 2 alternativas
11 respuestas

Ninguno 4 (36.4 %)

Informal- Usura

Cooperativas de crédito 4 (36.4 %)

Banca Formal especializada en
MYPES

Bono del Gobierno 4 (36.4 %)

Otro: Indicar
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Fuente: Elaboracion Propia

Un tercio del total de casos no tuvo acceso al crédito. Otro tercio tuvo acceso a
los bonos de gobierno, y otro tercio a la banca formal y las cooperativas de
crédito. También se ha constatado que una minoria de empresas del hogar
tuvieron que obtener crédito informal y especulativo.

8. Como utilizd el crédito o bono obtenido en este afo del 20222

B si I NO
10

En pago de En pago de En pago de En compra de En compra de En cambio de
personal deudas materias primas mercaderias equipo o negocio
magquinarias

Fuente: Elaboracion Propia

La mayor orientacion del crédito y los bonos del gobierno se orient6 a la compra
de mercaderias e insumos y al pago de las deudas. Los casos menores son los
referentes a la capitalizacion con la compra de equipos Yy para el cambio del giro

de la empresa
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9. Si las condiciones le fueran favorables, qué tipo de empresa aspiraria a conducir?

s . nNO
10
| l- I._-I_Il
0
Una empresa que me Una empresa que me Una empresa que se Una red de empresas Empresas que me
de lo suficiente para permita crecer oriente al mercado nacionales permitan ascender a
sostener mi familia externo otra clase superior

Fuente: Elaboracion Propia

Las perspectivas de los conductores de la empresa, son muy conservadoras, que
le permitan crecer y que satisfaga las necesidades de la familia. Se considera
muy lejana las alternativas mas prosperas como las exportaciones, la
conformacion de redes empresariales y la posibilidad de cambiar de nivel socio

econdmico.

10. Como cree que pueda hacer realidad esta aspiracion

IS BENO [0 NOSABE (M Columna4

8
b
4
| III
0
a,.

Fuente: Elaboracion Propia
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Las posibilidades de mejora apreciable de la situacion actual, contrariamente a
lo antes sefalado se funda en la contribucidn de los hijos profesionales y también
en la innovacion con un sistema de la denominada triple hélice. Universidad-

Estado-Empresa.

F) CONCLUSIONES

1.- Las familias de los estudiantes de la FCCSS de la UNFV pertenecen segun sus
ingreso familiares y la localizacion de sus viviendas mayoritariamente en el Nivel
Socioeconomico “C”, como clase emergente, cuyos padres provienen de las
provincias andinas y cuentan con educacion secundaria.

Con la pandemia se ha recrudecido el porcentaje de familias de los NSE E y F, por
menor empleo de sus miembros y la caida en la venta de sus negocios mostrando
15% de familias pobres dentro de lo cual persiste una elevada proporcion de

extremadamente pobres, con ingresos que no cubren el costo de la canasta familiar.

2.- Los estudiantes, en su mayoria al nacer en Lima Metropolitana, han efectuado
una movilidad geografica intergeneracional y social al realizar sus estudios
profesionales. Pese a la pandemia, no existe desercion significativa dado que casi
todos se han matriculado en el afio académico del 2022, pero se han visto obligado
a apoyar con ingresos menores a sus familias recurriendo poco mas del 50% de
ellos a la condicion de estudiantes y trabajadores, e inclusive, gracias a la educacion

a distancia, un porcentaje significativo de ellos se encuentra buscando trabajo.

3.- EICOVID- 19y la crisis econdmica consiguiente no ha afectado el optimismo de
los estudiantes de la FCCSS, tanto en la autocalificacion como en las perspectivas
de movilidad social ascendente. La mayoria de ellos considera que hacia el 2030,
gracias a su profesion, estaran en condiciones de ascender a los Niveles
Socioeconomicos “A 'y B”. Una minoria se ubica en el NSE “C” y ninguno en los
NSE “Ey F”.
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4.- La base econdmica de las familias contienen una proporcion importante de
empleados y otra de trabajadores por cuenta propia como conductores de
microempresas, mayoritariamente de unidades econdmicas familiares que operan
con trabajadores familiares no remunerados entre los que se encuentran los mismos
estudiantes. Sin embargo, por las especialidades de Comunicaciones, Sociologia y
Trabajo social, consideran que los estudiantes

deben progresar en sus profesiones y no en las empresas del hogar. Estas, son
empresas productivas y de servicios con escasa proclividad a la conversion en
micro, pequefas y medianas empresas, dado que sus conductores mantienen en la
mayoria de los casos, una racionalidad pre empresarial, no de modernizacion en
equipamiento, comercio electrénico y de incorporacion competitiva al mercado
externo.

5.- Los estudiantes consideran que progresaran socialmente a los NSE “A 'y B”,
gracias a su emprendimiento y a sus propios méritos, considerando que los riesgos
gue impedirian estos logros son la desigualdad de oportunidades, la corrupcion y la

baja calidad académica.

G) RECOMENDACIONES

1. Atendiendo a la prevencion de los riesgos para el éxito profesional, se
recomienda actualizar el curriculo de las carreras de la Facultad de Ciencias
Sociales, incorpordndolas a las Red Internacionales de dichas
especialidades, favoreciendo el intercambio docente y de estudiantes. Hoy
en dia existen Redes de América Latina conducidas por México, Brasil,
Argentina y Chile. En Europa la Red de las Universidades Espafiolas ya se
encuentran conectadas con los demas paises de la Unidn. Ello sin considerar
las redes de Norteamérica y de Asia que requieren el manejo de los idiomas

correspondientes.
2. Las carreras de las Ciencias Sociales en el futuro deberan armonizarse con las
grandes tendencias de sus especialidades, con la investigacion y gestion del
internet, las redes sociales, con la inteligencia artificial, el gobierno y comercio

electrénicos, dada la cada vez menor demanda de trabajo por la automacion y la
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preeminencia de las carreras cientifico tecnoldgicas. Bajo estas tendencias, la
FCCSS debe modernizar los curriculums tener en cuenta la planificacion social
prospectiva y la comunicacion digital acorde con los cambios cientificos ,
tecnologicos y el desarrollo humano sostenible, sin lo cual estas carreras
perderan su sentido de pertinencia y los estudiantes no podran obtener sus justas

aspiraciones de progreso econémico y social.

H ) DISCUSION

Era un consenso indiscutible, reconocer que los estudiantes universitarios por su
naturaleza pasajera, se encuentran en una condicién social en transicion, en
proceso de cristalizacion hacia una situacion de clase o Nivel Socio Econdmico
progresivo. Esta direccionalidad positiva es cuestionada hoy en dia inclusive en
las sociedades desarrolladas en donde los cambios tecnolégicos, han caducado
muchas profesiones como nos lo hacen saber la OIT (2021, CEPAL (2021) y los
informes de Millennium Project sobre el futuro de las ocupaciones. Es importante
conocer sobre todo las previsiones del futuro de las ocupaciones del Millenum
Project (2021) para las cuales las profesiones que sobrevivirdn seran las que
contienen el saber de las ciencias exactas como las matematicas, la fisica, la
biologia, la quimica. Como las ciencias aplicadas de la medicina, las ingenierias
asi como el manejo de las Tecnologias de Informacién y Comunicacion con las
plataformas del internet y los softwares aplicativos de la inteligencia artificial.
Si estas tendencias se corroboran post pandemia, es indudable que deberan
revisarse las posibilidades de cambios sustantivos en el NSE de los estudiantes
de la FCCSS de la UNFV, que como hemos visto esperan situarse una buena
parte en los NSE Ay B.
A no ser que haya cambios en la formacion profesional de las disciplinas en esa
direccion. Por ejemplo, hoy en dia los aplicativos de la inteligencia artificial para
la planificacion social, medicina preventiva y la salud ocupacional, son
herramientas que utilizan soci6logos, trabajadores sociales y comunicadores, en
las empresas de base tecnoldgica de los paises desarrollados. Los socidlogos
hacen planeamiento prospectiva con simulaciones estadisticas, las trabajadoras
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sociales utilizan plataformas de informacion para conocer en tiempo real los
problemas de la poblacion o del personal de las empresas, los comunicadores
administran plataformas web para el comercio electronico internacional.

Otro de los factores que igualmente ponen en cuestion la accesibilidad pronta
de las expectativas de progreso, es la dura realidad de la organizacion econémica
y de la demanda profesional de la sociedad peruana. Post pandemia, la
informalidad se ha elevado hasta constituir el 80% de la fuerza laboral. La
demanda de profesiones de la FCCSS se restringe por la escasa diversificacion
productiva y descentralizaciébn y por la persistencia de la concentracion y
desigualdad en los niveles de ingresos (Alarco y Castillo, 2021).

Si esta situacion persiste no sera posible introducir innovaciones profundas en la
calidad de la ensefianza universitaria que requiere convertirse en Universidades
Empresa o Universidades Investigacion (como de alguna manera empiezan a
serlo la UNALM vy la UNI), con un equipamiento tecnolégico y de docentes
altamente calificados por integrar comunidades cientificas en redes nacionales e

internacionales.
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Preguntas  Respuestas @ Configuracion

Estudio sobre situacion de los estudiantes de la
FCCSS post pandemia

B 7 U & Y

Sefior@s estudiantes mucho agradeceremos sus respuestas a este cuestionario con la mayor veracidad y
responsabilidad considerando que sus resultados permitirén visibilizar |a realidad actual de las familias de los
estudiantes de la FCCSS- UNFV como consecuencia de la Pandemia del COVID-19 . Muchas gracias .

ANEXO 1: CUESTIONARIO DE LA ENCUESTA POR MUESTRO EN GOOGLE
FORMS

LN O

0 B

Correo electronico del estudiante

Texto de respuesta breve

Nombre de la Escuela Profesional y afio de estudios (Marcar con X donde corresponda)

Comunicaci..  Sociologia Trabajo Social ~ Tercero Cuarto Quinto

Respuesta dJ dJ dJ O O O
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Sexoy edad del estudiante *

M F 18-21 22-25 26-29

Respuesta O d dJ O O

En qué distrito, provincia y departamento vivia ANTES de la pandemia *

Texto de respuesta breve

En qué distrito, provincia y departamento vive AHORA 2022 *

Texto de respuesta breve

Qué cambios sufrio a raiz de la pandemia *

Qué cambios sufrio a raiz de la pandemia *

Sl NO
Dej6 de vivir con sus padres
Dejé de estudiar
Estudia y trabaja
Solamente estudia

Esta buscando trabajo

30 amés

O

Lugar de nacimiento de los miembros de su familia incluido Ud. Responder segun corresponda

Limay Callac  Lima provincias Provincia Costa Provincia Sierra

Padre [l (Il J ([l

Provincia Selva

O

0N EB F®e

NEBF®e
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Lugar de nacimiento de los miembros de su familia incluido Ud. Responder segun corresponda

Padre

Madre

Ud Estudiante

Herman@ 1

Herman@ 2

Herman@ 3

Abuel@

Otro familiar

Limay Callao

O

O 00O0O0D0 O

Lima provincias Provincia Costa Provincia Sierra

O

0O 000000

O

O 00O0O0D0 O

O

0O 000000

Provincia Selva

O

O 00O0O0D0 O

Nivel educativo actual de los miembros de su familia . Responder donde corresponda

Padre

Madre

Ud Estudiante

Herman(@ 1

Herman@ 2

Herman(@ 3

Abuel@

Otro familiar

Ningu

O

O 0 00000

no

Pre escolar

O

O 0 00000

Primaria

O

O 0 00000

Secundaria

O

O OO0 00 0O 0O

Técnico

O

O OO0 00 0O 0O

Universitario

O OO0 00 0O 0O

WEB e

MWEBF® 6
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Ocupacion de cada miembro de la familia ANTES de la pandemia (2019) Responder donde

corresponda

Padre

Madre

Ud. estudi...

Herman@ 1

Herman@ 2

Herman@ 3

Abuel@

Otro famili...

Sucasa

Estudia

Busca trab...

Obrero

Empleado Independi...

Jubilad@

RN R

Ocupacion ACTUAL 2022 de cada miembro de la familia segln corresponda

Padre

Madre

Ud. estudi...

Herman@ 1

Herman(@ 2

Abuel@

Espos@

Otros pari...

Su casa

Estudia

Buscatrab...

Obrero

Empleado

Independi...

Jubilad@

nmEBe
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Principales problemas sufridos durante la pandemia por su familia *

Sl NO

Despido del trabajo

Quiebra de negocio

B s ®e

CaviD

Muerte por COVID

Violencia doméstica

Separacion familiar

Ingresos mensuales aproximados percibidos antes de la pandemia (2019)

Ninguno Hasta 1,000 so.. De 1,001 a20.. De2001a30. Masde3000s..
Padre
Madre

Ud. estudiante

NEB B e

Herman@ 1

Herman@ 2

Herman@ 3

Abuel@

Pariente
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Ingresos mensuales aproximados que percibe actualmente en 2022

Ninguno Hasta 1,000 so.. De 1,001 a 2,000 De 2,001 a 3,000 Mas de 3,000 s...

Padre

Madre

Ud. estudiante
Herman@ 1
Herman@ 2
Herman@ 3
Abuel@

Pariente

Por sus costumbres y cultura con qué grupo se identifican sus padres y Ud.? *

Blanco Mestizo  Afrodescen.. andino quec.. nativo selvat..  Asiatico

Padre ] O O O O O
Madre ] ] O O O O
Estudiante) D D D D D D

En qué nivel socioeconémico (NSE) consideras que se encuentra tu familia en la actualidad?

A B c D E

Respuesta ) | | | |

WEBO e

L R
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Considerando tus estudios profesionales en qué Nivel Socioecondmico desearias estar en el 2030?

A B c D E

Respuesta ] | 0 | |

Identificar los factores que considera més importantes para lograr el nivel socieconémico deseable
. Marcar 2

Suerte

Emprendimiento privado
Poder politico

Mérito propio

Migracion al extranjero

Influencia

ANEXO 2: CUESTIONARIO DE LA ENTREVISTA EN PROFUNDIDAD

Cambios en Empresa Familiar

Un porcentaje importante de nuestros estudiantes deben su sustento a las empresas
familiares, Queremos saber los cambios que se vienen efectuando en ellas como
consecuencia de la Pandemia. Esta es una entrevista anonima y los datos se presentaran
agrupados. Les pedimos veracidad en sus respuestas
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1. Donde esta la empresa familiar y a quée se dedica?

En la misma
casa

En un lugar del
barrio

En la calle con
otros
ambulantes

En una Galeria
de propietarios

En un mercado
de Pulgas

En terrenos
agricola

2. Por favor describa con detalle lo que produce, vende o presta servicios

Tu respuesta

Es una actividad Es una actividad Es una actividad
comercial

productiva

O 00O O 0O O

artesanal

O

O 0 0O O O

O

O 00 O O

Es una actividad
que ofrece
servicios

O

O 0 0 O O

3. En general como ha venido asimilando la empresa familiar la crisis econdmica *
post pandemia en este afio del 2022

En la
estabilidad de
la empresa

En la clientela

En los
proveedores

En crédito

En sus
utilidades

En
trabajadores

Tuve que
cerrar

O 00 O0O0 O

O

O 00 0O

Hay escasez

O

O 00 0O

ha disminuido de materias
primas

sigo igual

O 00 O0O0 O

O 00 0O

No tengo
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4. Como esta organizando ahora el trabajo en su empresa familiar? *

Ninguno Eventuales Unicamente Menosde5 de6al10
Asalariados O O O O O
Esposa e hijos O O O O O
Ahijados,
yernos, O O O O O
paisanos
Total
trabajadores
en la semana O O O O O
pasada

5. Como proyecta la colaboracion de su hij@ universitari@ en la empresa.
Responder una sola alternativa después de leer todas

No esta prevista

Queremos que la mejore con su profesion
Queremos que consiga mas inversion
Queremos que la dirija

Queremos que se dedique a su profesion

O O OO O0O0

Otro: Indicar.

64



6. Cual ha sido el objetivo mas importante de su empresa en todo estos afos?
Solamente debe responder una alternativa.

O Subsistir por falta de trabajo

O Velar por la alimentacion de mi familia

O Cambiar de empresa informal a formal

O Pasar de micro empresa a pequefia 0 mediana empresa

O Otro. Indicar

7. Qué tipo de crédito ha utilizado mayormente este ano? Indicar solamente 2
alternativas

|:| Ninguno

Informal- Usura
Cooperativas de crédito
Banca Formal especializada en MYPES

Bono del Gobierno

00000

Otro: Indicar
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8. Como utilizo el crédito o bono obtenido en este afio del 20227 *

En pago de personal

En pago de deudas

En pago de materias primas

En compra de mercaderias

En compra de equipo o
maquinarias

En cambio de negocio

O 0 0 0 0 0O

O 0 0 0 0 0O

9. Si las condiciones le fueran favorables, qué tipo de empresa aspiraria a

conducir?

Una empresa que me de lo
suficiente para sostener mi
familia

Una empresa que me
permita crecer

Una empresa que se oriente
al mercado externo

Una red de empresas
nacionales

Empresas que me permitan
ascender a otra clase
superior

Sl

O 0 0 O 0O

O 0 0O 0O 0O
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10. Cémo cree que pueda hacer realidad esta aspiracién *

Teniendo la
ayuda de mis
hijos
profesionales

Migrando al
extranjero

Con el comercio
externo
electronico

Formando parte
de unared de
empresas

Formando parte
de un Sistema de
Innovacion
Universidad-
Estado- Empresa

Formando parte
de un Parque
Tecnolégico

Efectuando
alianzas con

Empresas
Transnarinnales

Sl

CJ

NO

O

NO SABE

O

Columna 4

O
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